Fundacién Estatal

PARA LA FORMACION EN EL EMPLEO

MF6_LINKEDIN PER A VENDES

Formador: Enrique San Juan

INDUSTRIA | COMUNICACIO GRAFICA
DE CATALUNYA

Descripcié: Aquest modul ensenya a utilitzar LinkedIn com una eina de venda estratégica,
optimitzant perfils i generant contingut rellevant. Els participants aprendran a prospectar,
crear connexions de valor i transformar-les en oportunitats comercials reals per al sector

grafic.

Dades clau de la formacié:
e Calendari: Del 01/07/2026 al 22/07/2026.
¢ Durada: 8 hores distribuides en 4 sessions.
e Horari: Dimecres de 17:00 a 19:00h.
¢ Modalitat: Hibrida.

Finalitat del modul:

* Dotar de criteri i eines per a la direccio i optimitzacio de les operacions dins d'empreses
del sector grafic.

* Desenvolupar la capacitat d’aplicar técniques de control de gestid, incloent inversions,
gestid de projectes, qualitat i distribuci6 en planta.

* Millorar I'eficiencia operativa a través de |'analisi de processos i estudis de temps,
prenent decisions basades en dades reals.

¢ Capacitar els participants per planificar i dirigir estratégicament 'empresa, combinant
control operatiu, qualitat i productivitat en el context especific del sector grafic.

Modalitats
e Sessio 1(01/07 - Presencial): Introduccié a la funcié economica i financera i a I'analisi
dels estats financers.
* Sessid 2 (08/07 - Telematica): Analisi del balang de situacié
* Sessi6 3 (15/07 - Telematica): Analisi del compte de pérdues i guanys
* Sessid 4 (22/07 - Presencial): Analisi integral d’estats financers



